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B EINLEITUNG

Amazon hat es vorgemacht: Der Schlussel zu einem
Uberragenden Image, maximalem Komfort und
uneingeschrankter Sicherheit liegt in einem
genialen Vertriebssystem. Stellen Sie sich vor, Sie
hatten vor 20 Jahren einen Buchhandler gefragt:
"Was machen Sie in zwei Jahrzehnten?" Die Antwort
ware vermutlich gewesen: "Eine Buchhandlung
fuhren, natdrlich.” Aber Amazon hat gezeigt, dass
perfektionierte Vertriebsablaufe die Basis fir ein
globales Technologieimperium sein konnen.
Reibungslose Lieferungen, Geschwindigkeit und
Zuverlassigkeit haben nicht nur das Vertrauen
gestarkt, sondern auch die Marktposition nachhaltig
gefestigt.

mitfitMEMBER bringt genau diesen Ansatz in den
Gesundheitssektor. Als erstes System fur
digitalisierten, systemischen Vertrieb ermoglicht es
nicht nur die direkte Gewinnung von
Mitgliedschaften - es transformiert gleichzeitig den
gesamten Betrieb. Reibungslose Prozesse steigern
die Effizienz, reduzieren Stress und schaffen
Vertrauen. Betreiber erleben mehr Komfort,
Mitglieder spuren echte Wertschatzung und Studios
gewinnen langfristig an Strahlkraft.

mitfitMEMBER ist nicht einfach ein Werkzeug. Es ist
eine Revolution, die - richtig eingesetzt - alle
Bereiche nachhaltig verandert und Unternehmen im
Gesundheitssektor fit fur die Zukunft macht.

Auf den nachsten Seiten erfahren Sie von den

Effekten dititalisierten systemischen Vertriebs auf

Profit, Komfort, Sicherheit und Image. Viel Spaf3!
www.face-force.de



PROFIT

Der automatisierte Vertrieb durch MitfitMEMBER sorgt fur
messbare Effizienzgewinne und
Produktivitatssteigerungen. Durch gezielte Multi-
Channel-Positionierung werden potenzielle Kunden direkt
zu Vertragsabschlissen gefuhrt, wodurch der manuelle
Aufwand fir Vertriebsteams drastisch reduziert wird. So
werden klassische Kosten flir die Leadgenerierung
nachhaltig eingespart. Darliber hinaus schafft die
Digitalisierung von Arbeitsablaufen erhebliche
Zeitersparnisse. Betreiber und Trainer konnen sich dank
automatisierter Terminvereinbarungen und
Vertragsabschlusse voll auf die Kundenbetreuung
konzentrieren.

Neben der Effizienz bietet MitfitMEMBER auch finanzielle
Vorteile. Investitionen in digitale Technologien haben
grofie steuerliche Vorteile im Vergleich zu Lohn- und
Lohnnebenkosten. MitfitMEMBER reduziert den Bedarf an
grof’en Vertriebsteams, was Unternehmen Personalkosten
spart. Zudem ist Skalierbarkeit ein zentraler Vorteil des
Systems: Automatisierte Prozesse passen sich flexibel an
unterschiedliche Zielgruppen und wachsende
Anforderungen an. Dies ermdéglicht selbst
Kettenbetrieben, in verschiedenen Regionen gleichzeitig
erfolgreich zu operieren.

Auch die Kundenbindung profitiert: Durch personalisierte
Follow-up-Kommunikation bleibt die Beziehung zu den
Mitgliedern langfristig stabil. Gleichzeitig tragt
MitfitMEMBER zur Nachhaltigkeit bei. Digitale
Vertragsabwicklungen reduzieren den Papierverbrauch
wahrend keine Vor-Ort-Beratungs-Termine mehr
erforderlich sind um die Mitgliedschaft zu gewinnen.
Studie: "Vertrieb im digitalen Zeitalter"

Quelle: Hannig, U., Heinzelbecker, K., & Aull, M. (2019). Vertrieb im digitalen Zeitalter.

Institut fir Sales und Marketing Automation.
Link: Studie Vertrieb im digitalen Zeitalter 2019 - Summary

www.face-force.de


https://www.aulls2.de/wp-content/uploads/2019/07/Studie-Vertrieb-im-digitalen-Zeitalter-2019-Summary.pdf

KOMFORT

Automatisierter Vertrieb minimiert den manuellen
Aufwand fir Mitarbeiter und optimiert
Arbeitsprozesse, wodurch der Komfort im
Arbeitsalltag gesteigert wird. MitfitMEMBER
ubernimmt beispielsweise die Vertragsverwaltung,
sodass sich Mitarbeiter von administrativen Aufgaben
entlastet fuhlen kdnnen - auch komfortabel Uber
Schnittstellen zur bestehenden Verwaltungs-
Software.

Auch Zeitersparnisse sind ein zentraler Vorteil:
Vertragsabschlisse werden digital in Minuten statt
Stunden abgewickelt, wodurch Betreiber und Trainer
mehr Zeit fur wertschopfende Tatigkeiten erhalten.

Die Reduktion von Stress ist ein weiterer Effekt:
Strukturierte und transparente Ablaufe entlasten die
Mitarbeiter, wodurch sich diese auf strategisch
wichtige Aufgaben konzentrieren konnen.
Skalierbarkeit ermoglicht zudem, dass MitfitMEMBER
problemlos in weitere Filialen oder neue Standorte
integriert werden kann, ohne zusatzliche Ressourcen
zu benotigen. Einmal installiert - immer erfolgreich!

Zusatzlich steigert MitfitMEMBER die
Kundengewinnung und -bindung durch automatisierte
Erinnerungen und personalisierte Angebote. Dies
fordert langfristige Beziehungen und sorgt fur eine
positive Kundenerfahrung.

Studienlage: "Fitnessstudios im Trend der Digitalisierung”
Quelle: Hofmann-Verlag.
Link: Fitnessstudios im Trend der Digitalisierung
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https://www.hofmann-verlag.de/pdfs/7220.pdf

SICHERHEIT

Die Automatisierung durch MitfitMEMBER minimiert
menschliche Fehler und erhoht die Zuverlassigkeit
von Geschaftsprozessen. Betreiber die mitfitMEMBER
nutzen von vermehrt “riihigen Ndchten”, da kein
Gedanke mehr daran verschwendet werden muss ob
jeder Mitarbeiter die Prozesse auch gewissenhaft
durchgefihrt hat.

Standardisierte und Uberprifte Ablaufe verhindern
Fehler bei der Dateneingabe. Effiziente
Arbeitsablaufe senken zudem die Arbeitsbelastung
und verringern das Risiko von Burnout oder Stress bei
bestehenden Mitarbeitern.

Finanzielle Stabilitat wird durch steuerliche Vorteile
und langfristige Einsparungen gefordert.
MitfitMEMBER bietet flexible digitale Systeme, die
Unternehmen helfen, schnell auf Marktveranderungen
zu reagieren. Auch hier spielt Nachhaltigkeit eine
Rolle: Papierlose Ablaufe und ein reduzierter
Ressourcenverbrauch erhohen die automatisierte
Dokumentierbarkeit, was die Resilienz des
Unternehmens gegenuber regulatorischen
Anforderungen starkt.

Studienlage: "Digitalisierung im Sportbusiness - Systematische Standortbestimmung und
Prognosen”

Quelle: Thalheim, C., & Kauffeld-Monz, M. (2019). In: Digitalisierung im Sportbusiness.
Springer Gabler.

Link: Digitalisierung_im Sportbusiness - Systematische Standortbestimmung_und
Prognosen

www.face-force.de


https://link.springer.com/chapter/10.1007/978-3-658-29870-8_5
https://link.springer.com/chapter/10.1007/978-3-658-29870-8_5

IMAGE

MitfitMEMBER hebt das Unternehmensimage auf ein
neues Niveau, indem es ihr einzigartiges Produkt
“Gesundheit” durch Innovation und moderne
Technologien in den Mittelpunkt stellt. Die
bestehenden und neuen Mitglieder sehen, dass sich
das Unternehmen so ausrichtet, damit sie
konsumieren konnen wie sie es mittlerweile gelernt
haben - digital. Und genau das wissen Sie zu
schatzen.

Automatisierter Vertrieb signalisiert Kunden und
Partnern die Bereitschaft zur digitalen
Transformation. Positive Mundpropaganda durch
zufriedene Kunden starkt die AuRenwahrnehmung des
Unternehmens.

Zusatzlich verbessert das System die
Arbeitszufriedenheit der Mitarbeiter, was sich
wiederum positiv auf das Employer Branding
auswirkt. Nachhaltige Praktiken, wie papierlose
Prozesse und effiziente Ablaufe, fordern das
Vertrauen der Kunden, Mitarbeiter und Partner und
steigern die Wettbewerbsfahigkeit. Durch diese
modernen Prozesse positioniert sich das
Unternehmen als Branchenflihrer im digitalen
Zeitalter.

Studienlage: "Die 'Fit2Share'-Sportler: Wie Digitalisierung die Fitness-Branche
umkrempelt”

Quelle: Marktforschung.de.

Link: Die 'Fit2Share'-Sportler: Wie Digitalisierung_die Fitness-Branche umkrempelt
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https://www.marktforschung.de/marktforschung/a/die-fit2share-sportler-wie-digitalisierung-die-fitness-branche-umkrempelt/

BETREIBER

Am Ende des Tages spielen wissenschaftliche
Auswertungen keine Rolle. Das Einzige, was zdhlt, ist:

Funktioniert digitalisierter systemischer Vertrieb in
Fitnessanlagen?

Um diese Frage zu beantworten, haben wir einige

Betreiber und Studioleiter interviewt. Hier gehts zu
den Videointerviews: Hier klicken

ME
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https://qrco.de/bfWUH4

